
 

 

 
 S E M I N A R  ( P R Ä S E N Z )

Texte, die verkaufen!
Besser schreiben in Vertrieb, Marketing & Werbung

Nutzen

So kommen Ihre Botschaften an! Guter Schreibstil, zielführende Texte und effektive 
Fragetechniken sind erlernbar, denn Schreiben ist ein Handwerk. Lernen Sie im 
Schreibseminar, wie Sie passgenaue Inhalte für Vertrieb, Marketing, PR und andere 
Kommunikationskanäle entwickeln und produzieren. Am Ende des Texter-Workshops wissen 
Sie, wie Sie durch richtige Fragen zu verkaufsstarken Texten gelangen. Verfassen Sie durch 
die Auswahl von Textmenge, -inhalt und Sprachstil überzeugende(re) Texte. Erfahren Sie, wie 
Sie die Lese-Energie und Aufmerksamkeit der Zielgruppe auf hohem Niveau halten können. 
Ein besonderes sprachliches Talent ist nicht erforderlich. Texter-Tipps, Checklisten und 
Schreib-Tools inklusive. 

Weiterbildungen in Präsenz:
Profitieren Sie vom persönlichen Austausch mit anderen Teilnehmer/-innen, die Interaktion 
untereinander und den direkten Kontakt zu Ihrer/-m Trainer/-in.

Zielgruppe

Geeignet für Mitarbeiter/-innen aus allen Fachbereichen, sowohl für Einsteiger/-innen wie für 
Text-Erfahrene. Vorkenntnisse oder spezielle sprachliche Fertigkeiten sind nicht erforderlich. 
Wünschenswert sind jedoch der Spaß am Umgang mit der Sprache und die Bereitschaft, sich 
mit unterschiedlichsten Textformen zu befassen. 

Das sagen Teilnehmer/-innen, die das Seminar besucht haben:
 
"Toll, würde an einer Fortsetzung auch wieder teilnehmen!" (Martina Maier, Autohaus Egling 
GmbH)

"Hat wirklich Spaß gemacht und mich weiter gebracht!" (Kerstin Lenhardt, Teclen GmbH)

Veranstaltungsinhalt im Überblick

Das kompakte 2-Tages IHK Praxisseminar vermittelt die Basis und das solide Handwerkszeug 
für Texte, die Firmenbotschaften klar kommunizieren, Produkte und Dienstleistungen optimal 
vermarkten oder zu Handlungen aktivieren. Die Teilnehmer/-innen entwickeln 
zielgruppenspezifische Werbemittelkonzepte und setzten sie in bildhafter Sprache um. 
Fachkenntnisse aus Marketing-Kommunikation, Werbung und/oder PR sind hilfreich. 

Themenschwerpunkte:

Grundlagenwissen zu inhaltlichen Zielen und Kommunikation
Textstruktur und Schreibtechniken: Positionierung, Messaging und Text-Briefings



 

 

 
 Der Weg zum Kunden-/Leistungsversprechen

Storytelling: Herausragende Texte erzählen Geschichten
Slogan, Headline, Copy und Co

Veranstalter

IHK Akademie München und Oberbayern gGmbH

Termin

Datum
- 19.09.2024 20.09.2024

Ort
München

Dauer
2 Tage

Termininformationen
2 Tage Vollzeit von 09:00 - 17:00 Uhr

Organisatorische Hinweise
Wichtiger Hinweis: BRING YOUR OWN DEVICE! 
Bitte bringen Sie an allen Seminartagen Ihr eigenes Gerät (Laptop oder Tablet) inkl. Ladekabel 
mit. Sie arbeiten direkt am Laptop. Im Seminarraum stehen keine Geräte zur Verfügung.

Veranstaltungsinhalt im Detail

Grundlagenwissen:

Definition von inhaltlichen Zielen: Was sollen und können Ihre Texte leisten?
Strategisch schreiben! Was heißt das?
Was können Sie mit strategisch guten Inhalten für Ihre Geschäftsziele erreichen?
Was kann erfolgreiche Kommunikation bewirken?
Was ein guter Texter können muss und was nicht

 
Vorarbeit, Textstrukturen und Schreibtechniken:

Texten in Zeiten der Informationsflut: Wie gelingt Aufmerksamkeit?
Weniger ist mehr. Was heißt das?
Erfolgreiche Texte sind Dialoge: Beantwortung von Zielgruppenfragen
Entwicklung von Positionierung und Messaging
Fragetechniken und Text-Briefings
Der Weg von der sachlichen Information zum Kunden-/Leistungsversprechen
So finden Sie objektive und subjektive Nutzenargumentationen (Reason why)



 

 

 
 Die Tonalität der Ansprache (Strukturierung und zielgruppenadäquate Aufbereitung der 

Argumente)
Copy-Strategie: Was ist das? Wie geht das?
Am Anfang war das Wort: Nur welches ist das richtige?
Slogan, Headline, Copy & Co.: Die Bestandteile verkaufsstarker Texte
So entwickeln Sie "Aha" und "Wow" Effekte
Wie Sie den Lesefluss gezielt steuern (Aufbau, Überschriften, Zwischenüberschriften und 
mehr)
Kino im Kopf: Herausragende Texte erzählen Geschichten (Story-Telling)
Das passende Medium bzw. Kanal zur richtigen Botschaft

Methoden

Es erwartet Sie eine abwechslungsreiche und bewährte Mischung aus: Accelerated Learning, 
Murmelgruppen, Lehrgespräch, Kleingruppen- und Einzelarbeiten mit Feedback-Phasen

Gesamtsumme

980,00 €
Preisinformationen
Im Seminarpreis sind enthalten: 
- Mittagessen im Restaurant 
- Kaffee, Tee, Erfrischungsgetränke im Seminarraum und in den Pausen 

inkl. Seminarunterlagen und Teilnahmebescheinigung

IHK Campus (A&B)

Orleansstraße 10-12 
81669 München

Kontakt

https://www.ihk-akademie-muenchen.de/akademie-standorte/muenchen/


 

 

 
 

Fragen zur Anmeldung

Jaqueline Sigl

+49 89 5116 5514

Sigl@ihk-akademie-muenchen.de

Beratung

Silvia Nützl

+49 89 5116 5517

Nuetzl@ihk-akademie-muenchen.de

https://www.ihk-akademie-muenchen.de#
https://www.ihk-akademie-muenchen.de#
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